Cefeningen vows o vy

We gaan op zoek naar jouw ‘'waarom'. Jouw why is de reden waarom je 's morgens uit je bed stapt om te
werken aan jouw bedrijf Het is één van de redenen waarom klanten bij je komen aankloppen. Het vinden
van je why is een belangrijke stap in het positioneringsproces. Je kan hierdoor jouw klanten emotioneel

verbinden en een loyale klantenkring opbouwen.

Maar laten we eerlijk zijn; het vinden van je why kan soms moeilijk zijn. Daarom deze oefeningen om je

why helder te krijgen.
Ben je klaar om te ontdekken wat je drijft en waarom je doet wat je doet?

You can only become truly accomplished at somethig you love. Don't make money your goal. Instead pursue the

things you love doing, and do them so well that people can't take their eyes of you.”

Waarom ben je ooit begonnen met je bedrijff? Wat was je trigger om te starten met ondernemen? Wat

was je motivatie?

Wat zijn je grootste successen al geweest?
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Wat waren je grootste uitdagingen tot hiertoe? Hoe heb je deze overwonnen”?

Welke impact maak je? Hoe zou de wereld er uitzien mocht je niet meer bestaan?
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